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El pasado mes de mayo, con motivo de la celebracion de la Junta del Patronato de
la Fundacién del Jamén Serrano en la Camara de Comercio de Segovia, Fernando
Gbémez (Director General de GB Auxiga) presentd el informe elaborado por GB
Auxiga y co-financiado por el

El objetivo fundamental del estudio era triple: realizar una
aproximacion a la estructura de financiaciéon de empresas del sector del jamén
serrano, sefialar los distintos productos bancarios para financiacién de activos
circulante, y describir la utilizacién de existencias como garantia en operaciones

financieras.

Las existencias constituyen el principal activo en el balance de las empresas
jamoneras, y, para su financiacion, las pélizas de crédito parecen el instrumento
financiero adecuado. Ahora bien, el largo periodo de elaboracién provoca en algunas
empresas problemas para determinar el tipo de garantia a utilizar. Si se aportan
activos o derechos propios de operaciones a largo plazo (hipotecas, avales,...), la
empresa no podria disponer de esas garantias para financiar inversiones
productivas a medio y largo plazo; si por el contrario, utilizan las generales
de las operaciones a corto plazo, las entidades financieras podrian no estar

garantizando suficientemente su riesgo.

Por ello, la pignoracion de existencias
a través de la se

convierte en una solucion adecuada,

- APROXIMACION A LA ESTRUCTURA DE
beneficiando tanto a las empresas FINANCIACION DE LAS EMPRESAS DE JAMON
SERRANO EN ESPANA
jamoneras como a las entidades PRODUCTOS DE FINANCIACION DE ACTIVOS
) . _ CIRCULANTES
financieras. En definitiva, se trata de
UTILIZACION DE EXISTENCIAS COMO GARANTIA EN
OPERACIONES DE FINANCIACION.

garantizar la financiacion con los
bienes que estan siendo financiados y

que, ademas, constituyen el activo de

mayor valor de la sociedad.
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2. Refinanciaciones en las Pymes: alqunos
puntos a considerar

Las Pymes espafiolas se han encontrado, de forma subita, en un
entorno de falta de liquidez, como consecuencia de los altos indices
de inflacion, la reduccion del consumo, y el alza de los tipos de
interés. Asi, el nimero de procesos concursales ha crecido
enormemente: en los 5 primeros meses de 2008, se han registrado
casi tantos concursos de acreedores como en 2007 (836 frente a 952).
Solo en el mes pasado entraron en concurso 218 empresas. Y la
opinién generalizada es que la crisis ird a mas... Dentro de este
contexto, cajas y bancos estan endureciendo los requisitos para
conceder financiacion a las empresas, que en el mejor de los casos se

limita a la solicitud de garantias adicionales.

Por lo tanto, los bancos recibiran en los proximos meses numerosas
visitas de empresarios y directivos de Pymes, con el fin de renovar sus
creditos o refinanciar sus deudas. Pueden adelantarse algunas

cuestiones, en relacion con estas futuras visitas:

e Es probable que el cliente, inicialmente, plantee la negacion de
la realidad, creyendo la crisis les afectara mas a los demas, y
que su situacién es transitoria.

e Una vez aceptada la existencia del problema, el cliente a menudo

se autoconvence de que podra resolver la situacion por si mismo,
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sin ningun tipo de ayuda, “‘como en tantas otras ocasiones”. Es importante asesorar al cliente, ser

sensible a su situacion, presentarle alternativas valiosas para cubrir sus necesidades.

o Estas dos actitudes son peligrosas, en la medida en que, si no se foma conciencia a tiempo de la

gravedad de la situacién y se actia en consecuencia, pueden producirse tensiones de tesoreria que

aceleren el deterioro.

e El cliente debe solventar los posibles problemas del corto plazo, pero con una vision a mayor plazo,

tomando medidas eficaces para estabilizar la situacion a medio plazo.

e La informacion a manejar debe ser, mas que nunca, fiable y de calidad, y representar de forma

razonable la realidad y expectativas de la empresa. Deberan incluir por tanto previsiones financieras,

razonadas y soportadas, que permitan demostrar al banco analizar la capacidad de la empresa para

atender pagos y devoluciones, asegurando la viabilidad de la empresa.

Dentro de este contexto, GB Auxiga colabora junto con las Entidades financieras ofreciendo

asesoramiento y respuesta a las necesidades de sus clientes, proponiéndoles para ello, medidas

creativas e innovadoras materializadas en la Prenda Auxiga y la puesta en valor de sus stocks.
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